Анкета-опрос
	Название компании:
	

	ФИО руководителя:
	

	Контакты (тел., e-mail):
	

	Адрес сайта компании:
	


	Сотрудники

	( 1-15 сотрудников
	( 101-250  сотрудников

	( 16-100 сотрудников
	( Более 250 сотрудников


	Организационно-правовая форма компании: 


	Деятельность

	(  Производство, сборка

	      (  Производство, сборка, оптово-розничная торговля 

	(  Оптовая торговля
	(  Экспорт

	      (  Розничная торговля
	      (  Импорт

	(  Услуги
	(  Другая (указать)


	Какие формы сотрудничества в сфере внешнеэкономической деятельности Вам интересны? 

	( Экспорт
	( Другие
	

	( Импорт
	
	


	Какие услуги/сервисы Вам было бы интересно получать со стороны «ОПОРЫ РОССИИ»? 



	( Бизнес-миссии или "походы за технологиями"
	(Оказание содействия в сбыте товаров, работ, услуг
	( Сопутствующие услуги:

·  Сопровождение проектов;

·  Юридические консультации;
·  Перевод документов;
·  Подготовка бизнес-плана проекта;
·  Оформление идеи проекта;
·  Проведение маркетинговых исследований.

	( Поиск партнеров за рубежом
	(Организация обучающих программ за рубежом
	

	(Поиск потенциальных инвесторов
	(Проведение обучающих семинаров в России 
	

	( Проектное управление
	(Проведение  форумов, конференций по вопросам внешнеэкономического сотрудничества и развития b2b
	( Другие (указать)


	С  представителями «ОПОРЫ РОССИИ» в каких странах за рубежом интересно взаимодействие?


	(  Чехия
	( Франция 

( страны Бенилюкс

	Китай
(Пекин

(провинция Хэйлунцзян

(Шанхай

(Гонконг
(Гуанчжоу


	( Австрия

( Германия
( Швейцария
	( Италия
	( Таиланд и страны АСЕАН

	( Болгария
	(Финляндия 
	(Япония 

	(Великобритания и Ирландия 
	(Польша
	(Другие  страны (указать)



	Есть ли у Вашей компании  опыт работы в сфере экспорта? 


	(ДА
	(НЕТ


	( В какие страны сейчас осуществляется экспорт?



	( Какие барьеры являются основными для выхода на внешние рынки для компании?

	( Какие инструменты использовались для выхода на рынки других стран: помощь институтов господдержки (Торгпредства, РЭЦ), участие в выставках? Что-либо другое?


	(Обращались ли Вы в институты поддержки (Российский экспортный центр и др.)?

Была ли обратная связь?




	( Какой объем выручки сейчас занимает экспортная в общем потенциале?



	(Главная задача выхода на внешние рынки?
1) открытие филиала компании
2) поиск дистрибьютора для регулярных продаж 
3) разовая продажа с целью "пощупать рынок" 

4)свой вариант ответа


	( Каким образом осуществляется сопровождение экспортной деятельности - есть ли выделенное подразделение? специалист для внешнеэкономической деятельности?
	(Кто в компании занимается сопровождением экспорта?

(Есть ли выделенное подразделение для сопровождения внешнеэкономической деятельности 



	Бизнес-миссии «ОПОРЫ РОССИИ» в какие страны  Вам интересны в 2018 году и по каким тематикам?
 

	Какие  сложности испытывает  Ваша компания в выходе на зарубежные рынки?



